PROCEDIMIENTO PARA VALIDAR POTENCIAL COMERCIAL

L Objetivo

Identificar el potencial comercial de desarrollos cientificos y tecnolégicos llevados a cabo en el
CICESE e integrarlos al portafolio tecnoldgico InnovaDIID de la DIID.

II. Alcance

Aplica para desarrollos cientificos, tecnolégicos que se lleven a cabo en el CICESE, asi como para
los servicios cientificos y tecnoldgicos que puede ofrecer el Centro.

IL Normatividad aplicable.
Ley de Ciencia y Tecnologia.

Ley de Responsabilidades Administrativas de los Servidores Publicos.

Ley de Adquisiciones, Arrendamientos y Servicios de Sector Publico.

Ley de Propiedad Industrial y su Reglamento de la Ley de Propiedad Industrial.

Ley Federal del Trabajo.

Ley Nacional de Variedades Vegetales y su reglamento.

Normativa de otros paises aplicable a la propiedad industrial, en funcién del(os) pais(es) donde
se desea presentar la solicitud de proteccién de la(s) invencién(es) (patentes, modelos de
utilidad o disefos industriales).

Lineamientos de Vinculacién del CICESE.

Lineamientos en Materia de Propiedad Intelectual del CICESE.

Lineamientos para el Manejo de los Recursos Propios del CICESE.

Demds Normatividad que aplica al CICESE.

IV. Politicas

1. Sélo se validardn desarrollos que cuenten con el apoyo de los investigadores responsables
para seguir con el proceso de comercializacién.

2. De no existir potencial comercial la DIID recomendara no seguir con el tramite de registro o
solicitud de proteccién de la propiedad intelectual.
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PROCEDIMIENTO PARA VALIDAR POTENCIAL COMERCIAL

V. Descripcidn de roles.

Gestor de PI: Es responsable de promover el uso de la declaratoria de invencién de cada bien
identificado, el seguimiento de andlisis hasta determinar el diagnéstico de proteccién y la figura
juridica que corresponda.

Gestor de tecnologia: Es responsable del seguimiento al proceso de identificacién, utilizar la
bitacora de gestion para cada bien identificado.
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PROCEDIMIENTO PARA VALIDAR POTENCIAL COMERCIAL

VII. Etapas del procedimiento

@

Este procedimiento proviene del procedimiento “Identificar bienes susceptibles de PI”.
Si el bien intangible identificado es o no susceptible de proteccién de PI el Gestor de
Tecnologia elabora la Hoja Técnica o el “Elevator Pitch” , basandose en los documentos de
referencia
Con la Hoja Técnica o el “Elevator Pitch” el Gestor de Tecnologia actualiza o da de alta esta
informaciéon en la Herramienta de Soporte Documental y busca expertos en las 4reas de
conocimiento del bien intangible y clientes potenciales en los campos de aplicacién; en caso
necesario se retroalimenta con el inventor o desarrollador del bien intangible.
El Gestor de Tecnologia envia la Hoja Técnica o el “Elevator Pitch” a expertos en el drea de
conocimiento del bien intangible para su retroalimentacién.
Los expertos en el area devuelven la retroalimentaciéon al Gestor de Tecnologia, el cual
contacta a clientes potenciales, para ello puede participar ademaés el inventor, y el Gestor de
Tecnologia actualiza la biticora de gestion en la Herramienta de Soporte Documental.
Con los resultados de los contactos, el Gestor de Tecnologia actualiza el estado de la biticora
de gestion en la HSD.
Si no hay interés de clientes potenciales el Gestor de Tecnologia verifica el estado del bien
intangible en la bitacora de gestion de la Herramienta de Soporte Documental..

o Siel estado indica que bien intangible no era susceptible de proteccién de PI es el fin

del procedimiento.
o Si el estado indica que el bien intangible estd en estado “en tramite de registro”,
continua el procedimiento “Mantener Registros de PI”.

Si hay interés de clientes potenciales, el Gestor de Tecnologia elabora el Portafolio.
Con el portafolio tecnolégico se inicia el procedimiento “Comercializar PIy Servicios”
Fin del procedimiento.

VIII. Definiciones

DIID: Direccién de Impulso a la Innovacién y el Desarrollo

PI: Propiedad Intelectual

Bitacora de gestion. Es el documento en el cual se plasma el seguimiento del caso, con los sucesos
relevantes.
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PROCEDIMIENTO PARA VALIDAR POTENCIAL COMERCIAL

Hoja Técnica (Technical Sheet): Es un documento que describe, preferentemente en una sola hoja,
los siguientes aspectos: Resumen, Aplicaciones, Estado de la Propiedad Intelectual, Estado de
Desarrollo de la Tecnologfa, Perspectivas de Mercado, Beneficios clave, Datos de Contacto.

“Elevator pitch”: Es un discurso de presentacién sobre un proyecto o emprendimiento, ante
potenciales clientes o accionistas... El principal objetivo es posicionar primero la imagen sobre la
empresa y producto, obteniendo como resultado una entrevista o reunién con esa persona para mas
adelante.

Estado: Se refiere al nivel de gestién o etapa en que se ubica dentro de los niveles establecidos en el
Programa InnovaDIID.

Potencial comercial: Se entiende como la valoracién de las oportunidades de negocio y de
aceptacién por parte de las empresas o entidades que serian posibles usuarias de la tecnologia o
desarrollo tecnoldgico que se desea comercializar

Portafolio tecnolégico InnovaDIID. Es la relacion de los proyectos de investigacion y desarrollo del
CICESE identificados por el personal de la DIID como desarrollos con potencial comercial.

Herramienta de Soporte Documental: Base o instrumento de sistemas de informacion electrénica en
la cual se incorpora la informacién generada a partir del procedimiento y en general la informacién
generada en la DIID. ‘
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